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Banca Examinadora  : 15.06.2020 
Horário   : 21h20 
Modelo de Apresentação : via COLLABORATE, ao vivo pela internet. 
Link de acesso   : https://us.bbcollab.com/guest/bafe6affe91d4d21a1de1ba42b529f25 
Tempo de Apresntação : 15 minutos por Grupo. 
Número de Grupos  : 2(dois) 
Examinadores   : Prof. Me. Alexandre Borbely 
     Prof. Me. Marcos Antonio Lopes Picon 
     Prof. Rogerio Ambrosio 
Orientador   : Prof. Me. Jeferson dos Santos 
 
Resumo dos Projetos: 
 
 
 
 
 
 
Grupo_I    
Tema    :  Internacionalização da empresa “Global Correias Soluções Industriais” 
Alunos    : Carolina Venâncio Silveira Leite   RA 220.529 

Igor Laurindo Ramos     RA 266.923 
Lucas Previato Costa     RA 209.120 
Marcello Andreozi Santana   RA 268.312 

Resumo: 
O propósito do projeto é estudar a viabilidade de internacionalização de um produto comercializado pela empresa GLOBAL 
CORREIAS Soluções Industriais, no segmento de correias transportadoras para diversos fins. As esteiras transportadoras, 
como são chamadas, são utilizadas para facilitar a locomoção de itens na indústria, podem ser automatizadas ou não, mas 
de forma simples tem como objetivo reduzir o tempo e os custos dos processos nas indústrias. A empresa, localizada em 
Artur Nogueira, SP, atua neste segmento há pelo menos 20 anos, buscando sempre oferecer soluções mais rápidas e 
inovadoras para os seus clientes no mercado brasileiro. A pesquisa visa identificar uma nova oportunidade, para expansão 
da sua atuação no mercado externo, mediante um possível projeto de internacionalização da Empresa e seu principal 
produto, para abrir frente explorando novos mercados, diversificando sua atuação, até então exclusivamente no mercado 
interno, podendo contribuir com seu crescimento nas produção e vendas, gerando novas receitas e abrindo a oportunidade 
de crescer e gerar empregos no Brasil.  
 
 
 
 
Grupo_II    
Tema    :  Plano de Exportaçãoda empresa “Vencedora Maqtron” 
Alunos    : Ana Patrícia Luís Sebastião da Silva   RA 234.899 

Beatriz Pateiro Salgado    RA 267.814 
Gustavo Folha Chicarelli    RA 268.356 
Lucas Custodio Valerio    RA 268.517 

Resumo: 
O objetivo do projeto é o de propor um plano de exportação, com viabilidade financeira positiva, para a empresa MAQTRON 
do ramo de metalúrgico, que fabrica moendas de cana, máquinas agrícolas e equipamentos de construção civil. Situada no 
distrito de Joaçaba, SC, a MAQTRON está no mercado desempenhando em altíssima performance desde 1995. O produto 
objeto deste estudo específico é a moenda de cana modelo Cana Shop 200 e, após pesquisas e análises o destino sugerido 
é Luanda, Angola, por seus vastos hectares de plantação de cana-de-açúcar. Explorou-se detalhadamente como se deverá 
ocorrer, desde a produção, quanto à entrega do produto no destino sugerido. Agindo estrategicamente para um bom 
proveito de suas ferramentas e técnicas de negociação para uma melhor venda.   
 
 


